Comercial

El ‘jefe de Jorge Juan’ sacude
Serrano: prescinde de Loewe
para crear un ‘macrolocal’ de
1.500 metros

El gigante francés LVMH, propietario de la firma de lujo, y José Ramoén Urtasun han decidido no
renovar el alquiler de este local.
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Inmuebles bien ubicados, locales prime en la milla de oro de Madrid y negocios
hoteleros y vinicolas. Estas caracteristicas hacen de José Ramon Urtasun el jefe de
Jorge Juan. El empresario esta a punto de llevar a cabo un nuevo movimiento en una
de las calles mas caras de la capital: el inversor planea la transformacion del local
comercial del nimero 26 de calle Serrano, ocupado por L oewe, en una macrotienda de

1.500 metros cuadrados, segiin han explicado fuentes cercanas a la operacién a Eje
Prime.

El gigante francés LVMH, propietario de la firma de lujo L oewe, y José Ramén Urtasun
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han decidido no renovar el alquiler de este local. Si bien la firma contintia
arrendando el establecimiento, es cuestion de semanas que Urtasun dé un paso
adelante e inicie las obras que daran como resultado un establecimiento de tres

plantas y 1.500 metros cuadrados en uno de los mejores tramos comerciales de
Serrano.

El edificio, que es propiedad del inversor, tiene dos usos. Mientras que los bajos estan
destinados a actividad comercial, con L oewe y Prada como inquilinos, el resto del
edificio es para oficinas, donde tienen ubicados sus despachos otras firmas de lujo

como Ralph Lauren, o la sociedad Sidercom, propiedad del propio Urtasun y
especializada en la gestion y administracion de propiedades inmobiliarias.

Segiin fuentes cercanas al inversor, antes de tomar la decision de transformar la
tienda de L oewey varios pisos en un macrolocal, el empresario negocio con el grupo

francés LVMH, propiedad del magnate Bernard Arnault, para ubicar otra de sus
ensefas.

José Ramodn Urtasun es un inversor de perfil bajo que cuenta con una gran cartera de
propiedades en Madrid, repartidas, en su mayoria, en el barrio de Salamanca.
Mientras él es el impulsor del negocio inmobiliario de la familia, la segunda
generacion se encarga de la gestion de los inmuebles. Entre las propiedades mas

destacadas se encuentran el nimero 88 de calle Lagasca, el de la japonesa Mujiy la
italiana Prada, ambos ubicados en Goya, o el nimero 14 de la calle Claudio Coello.

Urtasun cuenta con una amplia cartera de

propiedades en Madrid, principalmente en el barrio
de Salamanca

Ademas, Urtasun es empresario en sectores como el hotelero o el vinicola. El inversor
es uno de los propietarios del hotel de lujo menorquin Torre Benc, ubicado en
Torralbenc y compuesto por un conjunto de casas tipicas menorquinas restauradas y
equipadas con todo lujo de detalles. El empresario también es propietario de las

Bodegas Torralbenc y cuenta con cargos ejecutivos en otras bodegas, como Bodegas
Fernando Ramirez de Ganuza o Bodegas Arteaga.
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Loseges 'prime deMadrid
Alo largo de 2016 se cerraron méas de sesenta operaciones en las calle principales de

Madrid, volviendo a poner la ciudad en el punto de mira de los principales

operadores comerciales del mundo y revalorizando las inversiones de los propietarios
de los locales ubicados en estas.

Uno de los factores que han hecho que las rentas en calle prime se disparen ha sido el
boom de las macrotiendas. El efecto Primark de 2015 ha sido seguido por muchos

operadores. En concreto, la Gran Via de Madrid consiguid elevar su renta en locales
comerciales un 4,6%, hasta 225 euros por mes el metro cuadrado.

Serrano, por su parte, se encuentra entre las calles que mayor incremento
experimento el pasado ejercicio junto a Ortega y Gasset. La tltima elev) su renta
media un 11,7%, hasta 190 euros por mes el metro cuadrado, mientras que Serrano,

una de las vias preferidas por el lujo para abrir sus tiendas en Madrid, ha continuado
elevando su precio medio: un 6,5%, hasta 245 euros por metro cuadrado y mes.
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