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Clicpiso, al calor del ‘proptech’: 
factura 1,5 millones en sus 
primeros cuatro meses de 
actividad
La start up nacional, especializada en la compraventa directa de inmuebles online en Madrid, crece a
doble dígito mes a mes en el mercado de la capital española.
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La revolución proptech tiene entre sus manos a un nuevo player. Clicpiso, proptech

española especializada en la compraventa de inmuebles, ha facturado en sus
primeros cuatro meses de actividad 1,5 millones de euros.
 
Fundada por Víctor Ortiz y Francisco Moreno, la compañía ha crecido a doble dígito
mes a mes en el mercado inmobiliario madrileño, uno de los más activos del país en
2017. “La clave de Clicpiso está en simplificar la gestión de compraventa de viviendas,
agilizando el proceso y garantizando la transparencia”, explica Moreno, consejero
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delegado de la proptech, quien añade que “estamos trabajando con una media de
rotación de inmuebles inferior a los 90 días”. Otra de las características de la empresa 
es que el cliente recibe el pago de la operación al instante.
 
Detrás del desarrollo de Clicpiso están importantes inversores del mundo de las 
finanzas, así como emprendedores, según explican desde la empresa. Gracias a este
apoyo, la proptech está poniendo en marcha su particular forma de trabajar. “El 
cliente sólo debe ingresar los datos del inmueble que quiere vender en nuestra web y 
recibe una oferta inicial gratuita en 24 horas”, agregan desde la start up. Después, “un
asesor visita el piso y presenta la propuesta económica definitiva, que será el importe
final que el cliente recibirá de forma inmediata tras cerrar la operación”, apuntan.
 
Para la elaboración de toda la gestión de las transacciones y los diferentes procesos de
cada operación, Clicpiso se aprovecha de la tecnología big data.
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