Empresa

Engel&Volkers ‘reta’ a las ‘big
four’: potencia su negocio de
consultoria con nuevas oficinas
y mas plantilla

Engel&Volkers pasan por que la pata de consultoria aporte la mitad de sus ingresos en Espaiia en los
proximos anos.

C. Pareja

o m 2017 - 0500 Engel& Volkersda gas a una de sus 4reas de negocio més desconocida en Espafia y

planta cara a las big four de la consultoria inmobiliaria en el pais. La compaiia
alemana potenciara este afio su division Commercial, especializada en la consultoria
y el negocio de inversion, tal y como ha explicado Jon Uriona, director de inversiones
e industrial de Engel& VVolkers Commercial, a EjePrime. Para ello, la empresa llevara a

cabo la apertura de nuevas oficinas especializadas en este negocio y duplicara su
equipo de profesionales hasta el proximo ejercicio.

Si bien el negocio principal de Engel& Volkersen Espafia es el residencial, con méas de
un centenar de agencias especializadas repartidas por todas Espana, uno de los retos

del grupo internacional, que aterriz6 en Espaiia a principios de la década de los
noventa, es que su pata de consultoria represente la mitad de su negocio en el pais.

Esta area estratégica para el grupo contempla cuatro negocios: oficinas, retail y
comercial, industrial (alquiler y venta de naves y plataformas logisticas) y
departamento de inversiones. “Esta pata de Engel& Volkers, que fuera de Espana esta
activa hace mas de 35 afios, nos llevara a competir con las principales consultoras
inmobiliarias que operan en el pais”, sostiene Uriona. Asi, ademas de los
competidores naturales de Engel& Volkers, con actores como Lucas Fox o Barnes,

ambas agencias inmobiliarias de lujo, el grupo también rivalizara con otras
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compaifiias como CBRE, Cushman& Wakefield, Savillso Aguirre Newman.

“Eso si, queremos diferenciarnos del resto y continuar manteniendo un trato
personalizado con el cliente, por lo que las operaciones que se intermediaran seran de

entre un millén de euros y treinta millones de euros, con family offices, patrimonios
privados y socimis como inversor objetivo”, aflade el directivo.

Engel&Voélkers Commercial ya ha firmado acuerdos
en exclusiva en Espanha

Asi, los dos negocios con los que opera Engel& Volkersen Espaifia estan diferenciados,
“aunque con sinergias”. Tanto residencial como comercial cuentan con oficinas
propias y estructuras organizativas diferenciadas. Commercial cuenta con oficinas en
Barcelona, Madrid, Bilbao y Pontevedra, desde donde controlan la mayor parte del
territorio espaiol, aunque el plan de Engel& Vélkers pasa por abrir nuevos
emplazamientos en los préximos meses. “No obstante, gracias a la nutrida red de

oficinas de residencial tenemos una capilaridad en Espana casi absoluta”, sostiene
Uriona.

Para conseguir plantar cara a los gigantes de este negocio, Engel& Volkers Commercial
duplicar4 su plantilla de profesionales en los préximos meses. De momento, el grupo
cuenta con un grupo de 75 empleados en Madrid; 35 en Barcelona, ocho en Bilbao y

seis en Pontevedra. Todos los profesionales han sido fichados de otras consultoras
inmobiliarias. Jon Uriona, por ejemplo, se incorpord procedente de la catalana
Busquets Galvez.

Primer os acuer dos
En su desarrollo en Espafia, Engel& Volkers Commercial ya ha llevado a cabo la firma
de acuerdos en exclusiva con algunos inversores del pais. Es el caso de la socimi

Excem, especializada en el segmento residencial, que ha firmado con la inmobiliaria
un acuerdo para que intermedie la adquisicion y futura comercializacion de las
propiedades mas demandadas por el grupo, que son viviendas de un precio en torno a

los 500.000 euros para reformar y ubicadas en las zonas més céntricas o cercanas a
las principales universidades.

“Al ser una socimi, en parte, especializada en las residencias de estudiantes, nos
ayuda a llegar a un tipo de publico que desde Engel& VVélkersno tenemos controlado:
el joven”, explica el directivo. Ademas de con Excem, Engel& VVolker stambién esta
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trabajando con otros grupos como Neinor Homes o socimis como Merlin, aunque en
ninguno de los dos casos cuenta con mandatos exclusivos.
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