Empresa

Propertista coge altura:
sobrevolara el sur de Europa y
cruzara el charco antes de 2021

La proptech espaiola quiere replicar su modelo en el mercado internacional, con una inversién media
de 500.000 euros por pais, para convertirse en el Airbnb de las inmobiliarias digitales.

J. Izquierdo
20 ago 2018 - 05:00

“Con un modelo parecido al de Purplebricks queremos convertirnos en el Airbnb

inmobiliario del sur de Europa”. Contundente y ambicioso, el fundador de Propertista,
Lorenzo Ritella, exportara su plataformainmobliliaria digital a ltalia, su pais natal, €

proximo afio. Sin embargo, el empresario quiere seguir el cauce del Mediterraneo y

aspira a “estar en el podio del sur de Europa antes de 2021”, explica el consejero
delegado de la proptech a EjePrime.

En las Gltimas semanas, la inmobiliaria trabaja en cerrar una ronda de 500.000 euros
con la que ayudar a la entrada de la compaiiia en Italia. L a compafiia tiene

negociaciones avanzadas con varias venture capital tanto nacionales como inter nacionales
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, aunque aun no se ha materializado la entrada de capital, que presumiblemente se
producira ya a la vuelta del verano.

En el pais transalpino, Milan es la opciéon nimero uno. La capital de la regién de
Lombardia es una de las ciudades més atractivas de un mercado, el italiano, “que
tiene un gran volumen de operaciones, con cerca de 600.000 transacciones anuales,

por las 500.000 que se firman en Espafia”, explica Ritella. Bajando por el norte,
Roma es “otra opciéon muy interesante para nosotros”, apostilla el empresario.

Con un crecimiento mensual del 50% y “un ebitda (resultado bruto de explotacion)
positivo desde este mes’, destaca Ritella, la proptech ya piensa en el futuro medio. En

este sentido, la inmobiliaria quiere coger el avion y entrar en otros mercados
europeos como el portugués y el francés préximamente.

Propertista requerira una inversién media de
500.000 euros para abrir un nuevo mercado

“En Italia abriremos una oficina con dos o tres personas a finales de afio con el
objetivo de llegar al break even point en seis o siete meses”, asegura Ritella. Esta

formula es la que el ejecutivo replicara en el resto de paises en los que se instalara su
empresa.

La inversi6on media que Ritella calcula que se necesita realizar para abrir un nuevo

mercado “ronda los 500.000 euros”. “El desembolso dependera también de cada pais
y de las necesidades que requiera cada mercado”, concreta el ejecutivo.

L atinoamérica, un mercado “ muy dinamico”
Ademaés de cruzar la costa mediterranea, Propertista aspira a cruzar el charco en los
proximos tres afios. “Latinoamérica tiene un mercado inmobiliario muy dinamico y

nos ofrece la posibilidad a nosotros de acceder a él con la tecnologia que manejamos”,
explica Ritella.

México, Chile y Colombia son los tres paises en los que tiene interés el empresario
italiano, cuyo modelo de negocio se basa en “facilitar la compraventa de una
vivienda”. “El cliente que quiere vender su casa nos paga una cuota tnica de 695
euros”, detalla Ritella, y cuando la valoracion del piso y el disefio del anuncio se ha

realizado de la mano de la proptech, “el cliente exporta su oferta a 50 portales
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nacionales y otros tantos internacionales”, afirma Ritella.

Uno de los puntales del negocio de Propertista es la ubicacién de los anuncios de sus
clientes en Internet. “Invertimos mucho en posicionamiento: el 80% de los
compradores de una vivienda han visto por primera vez la casa online antes”, destaca
el fundador de la inmobiliaria digital. “En Propertista, un sueco ha llegado a
encontrar su casa en la Costa Brava buceando por un portal sueco”, destaca Ritella,

como ejemplo de que “se puede vender bien una casa en cualquier parte sentado en
una oficina”.
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